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Termine

Mit maximalem Praxisbezug lernen Sie alles Wesentliche, um in den folgenden drei 
Bereichen fit zu sein. Kreuzen Sie einfach Ihren Wunschtermin aus jedem 
Bereich an, wir informieren Sie gern!

Aktivieren Sie mit Sales3  
Ihr Kompetenzpaket für Sales-Leader 

Weitere Infos,
Termine und Kontakt:
HelfRecht Unternehmerische Planungsmethoden AG · Markgrafenstraße 32 · D-95680 Bad Alexandersbad · Telefon +49 (0) 9232/601-0 · E-Mail info@helfrecht.de · www.helfrecht.de

Sales3
Das 3 x 3 der  
Sales Excellence

Modul „Mitarbeiterführung“ 
Menschen und Teams zu Bestleistungen motivieren, Mitarbeiter individuell und typ­
gerecht weiterentwickeln, Konflikte meistern, Ressourcen gezielt einsetzen, …

 10.02. bis 11.02.2026 Bad Alexandersbad

 05.05. bis 06.05.2026 Bad Alexandersbad

 21.07. bis 22.07.2026 Ketsch bei MannheimKetsch bei Mannheim

 13.10. bis 14.10.2026 Bad Alexandersbad

 24.11. bis 25.11.2026 HamburgHamburg

Modul „Gesprächsführung“  
Team- und Mitarbeitergespräche zielorientiert und erfolgreich führen, Menschen 
typgerecht ansprechen und erreichen, schwierige Gesprächssituationen souverän 
meistern.

 03.03. bis 04.03.2026 Bad Alexandersbad 

 16.06. bis 17.06.2026 Hamburg Hamburg 

 15.09. bis 16.09.2026 Ketsch bei Mannheim Ketsch bei Mannheim 

 01.12. bis 02.12.2026 Bad Alexandersbad 

 21.04. bis 23.04.2026 Bad Alexandersbad

 20.10. bis 22.10.2026 Bad Alexandersbad

Modul „Verkaufsführung“ 
Verkaufsaktivitäten strategisch ausrichten und nachhaltig mehr Umsatz erzielen
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